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Ihr starker Partner

VOR ORT



Seit  über 20 Jahren

QUALITÄT
auf höchstem Niveau

www.dima-immobil iencenter.de
02161 27700-0



Christian Weeger
Inhaber - Seit 20 Jahren im

Immobilienbereich tätig.

Walter Weeger
Inhaber - Seit 40 Jahren im

Immobilienbereich tätig.

Alle Experten in einem Haus
DiMA ist Ihr vertrauensvoller Immobilien-
makler.  Wir begleiten Sie mit Erfahrung,
Klarheit und persönlicher Nähe. Von der
ersten Einschätzung bis zum Abschluss.
Persönlich. Professionell. Nah.

Firmensitz | Oskar-Graemer-Str. 3, 41236 MG





Alle Experten in einem Haus

 

Architekten

Finanzberater

Gutachter 

Steuerberater

Versicherungsmakler

Hausverwalter 

Erfahrene Handwerker

Der entscheidende Vorteil des Immobiliencenters

Qualifizierte Wertermittler sorgen für eine realistische und
marktgerechte Einwertung Ihrer Immobilie. Dies ist die Basis für
eine erfolgreiche Platzierung am Markt und für eine
zielgerichtete Vermarktungsstrategie.

Durch unsere Experten können wir zudem Interessenten
umfassend beraten und begleiten  von der Finanzierungs-
prüfung bis zur Umbaugenehmigung.

Wir nehmen potenzielle Käufer an die Hand, geben ihnen
Sicherheit und schaffen damit die Grundlage für eine
verbindliche Kaufentscheidung. Unsicherheiten, die sonst oft zu
langen Entscheidungsprozessen oder Absagen führen, werden
direkt im Haus geklärt.

Und genau das ist der Vorteil für Sie als Verkäufer
Wer Sicherheit hat, entscheidet sich schneller und kauft. So
wird aus einem Interessenten ein Käufer. Und aus einem
Angebot ein erfolgreicher Verkauf.

Das Ergebnis sind in der Regel schnellere Verkäufe, höhere
Abschlussquoten und zufriedene Verkäufer.



Ihr starker Partner

VOR ORT
DiMA Team

Das Team der DiMA 
freut sich, Sie kennenzulernen



 

Inhabergeführt und persönlich

Nähe und echter Kundenkontakt 

Flexibel in jeder Situation

Alle Experten in einem Haus 

Direkte, schnelle Entscheidungen  

Individuelle Kundenbetreuung  

Starkes Backoffice für einen reibungslosen Ablauf

Servicecenter mit persönlicher Kundenbetreuung 

Eigenes Marketing mit Grafik, Text und Fotografie

20-jährige Firmengeschichte, gewachsenes Netzwerk

Das zeichnet uns aus

 Experten 
vor Ort





Fundierte Marktwertindikation
 
Durch DiMA Experten erstellt

Bei Ihnen vor Ort

Persönliche Besprechung Ihrer
Verkaufsmöglichkeiten 

„Ein zu hoher Preis schreckt
Interessenten ab, ein zu niedriger Preis
verschenkt Ihr Potenzial. Entscheidend
ist ein Angebotspreis, der erfahrungs-
gemäß zu einem marktgerechten und
attraktiven Verkaufsergebnis führt.“

Grundlage für den
erfolgreichen Verkauf

Marktwert
indikation





Zusammenstellung aller verkaufsrelevanten
Unterlagen

Durchsicht der vorliegenden Unterlagen

Anforderung fehlender Dokumente bei
Behörden, Verwaltungen und Ämtern

Sorgfältige Aufbereitung für Interessenten,
Banken und Notariat

Strukturierte Bereitstellung der Unterlagen
im Exposé

Koordination von Rückfragen zu
Dokumenten mit den zuständigen Stellen

wie sie Käufer, Banken und Notare
erwarten.

Dokumente

Ein erfolgreicher Verkaufsprozess beginnt mit
vollständig und klar aufbereiteten Unterlagen. Wir
unterstützen Sie dabei, alle notwendigen
Dokumente zu sammeln, zu beantragen, zu
strukturieren und für Interessenten, Banken und das
Notariat übersichtlich aufzubereiten. So vermeiden
wir Verzögerungen, Rückfragen und Unklarheiten
und schaffen eine solide Grundlage für den
gesamten Verkaufsablauf.





Walter Kohlen
Fotografie

Der erste Eindruck zählt

Professioneller Fototermin

Aufnahme mit hochwertigem Equipment

Nachbearbeitung der Fotos

Home Staging Tipps

„Mit hochwertigen Fotos rücke ich,
als hauseigener Fotograf der DiMA,
Ihre Immobilie ins rechte Licht.“

Fotografie





„Meist sind Grundrisse lieblose Baupläne
und kaum lesbar. Unser Grundriss-
service erstellt Visualisierungen unter
verkaufspsychologischen Aspekten zur
effektiveren und schnelleren 
Vermarktung Ihrer Immobilie.“

Das bieten wir

Aufbereitung bestehender Grundrisspläne

Anfertigung als 2D- bzw. 3D-Visualisierung

Möblierung der einzelnen Räume  

Verwendung in Onlineportalen sowie im 

Verkaufsprospekt

Grundriss
service





Hochwertige und professionelle Präsentation

Ihrer Immobilie

Werbetexte individuell auf Ihre Immobilie

abgestimmt

Zielgruppenorientiert

Exklusive Printausgabe

Download-Version für Interessenten

Pflichtangaben gemäß gesetzlicher Vorgaben

Ihre Immobilie verdient 
es, professionell 
präsentiert zu werden

Exposé



Social Media
Durch unsere Präsenz in den sozialen Medien erhält Ihre
Immobilie zusätzliche Aufmerksamkeit

immobilienscout24

ivd

spiegelonlineimmowelt

immozentrale

die-weltimmobilie1

immobilien-konkret

100hoch3

dima-immobiliencenter Newhome 

faz

Immokat

meinestadt

Weitere Medienportale

Ihre Immobilie in bis zu 100 Portalen

Unsere Vermarktung endet nicht bei den großen
Immobilienportalen. Durch ein umfangreiches Partner-
netzwerk werden unsere Angebote  in bis zu 100  
Online-Medien angezeigt. Darunter regionale
Nachrichtenportale, überregionale Plattformen und
themenspezifische Immobilienseiten. 

So stellen wir sicher, dass Ihre Immobilie genau dort
sichtbar wird, wo potenzielle Käufer suchen.

zeitonline

wunschgrundstueck 

gmx web.de 

Online
Marketing





Mehr
Sichtbarkeit 

 

durch Präsenz und Netzwerk

Ihre Immobilie erhält höchste Aufmerksamkeit
durch maximale Vermarktung



Profitieren Sie von einer
ausgereiften Marketingstrategie

Verkaufsschild an der Immobilie  

Professionelle Organisation exklusiver Open-House-Veranstaltungen

Präsenz auf renommierten Immobilienmessen und Fachausstellungen

Direkte Ansprache über unseren hochwertigen Newsletter

mit Zugang zu über 50.000 vorgemerkten Interessenten

Käuferreichweite aus
zahlreichen verlässlichen

Quellen

Wir kooperieren mit vielen regionalen
Partnern aus Wirtschaft und
Dienstleistung. Auch über diese
Kontakte entstehen regelmäßig
Kaufinteressenten gebündelt über
Ihren  Ansprechpartner.“

Unser Netzwerk für Ihren Erfolg
Ihre Verkaufsabsicht wird bei über 7.000 Netzwerkpartnern
bekanntgegeben und veröffentlicht.

Über unsere VIP-Lounge erhalten wir  
hochwertige Empfehlungen aus dem
privaten Umfeld. Tippgeber, die uns
Käufer oder Verkäufer benennen,
werden von uns für ihre Unterstützung
entsprechend honoriert.

„Über das IVD-Netzwerk können mehr
als 6.000 Makler ihre Kaufinte-
ressenten einbringen. Wir koordinieren
alles zentral. So erreichen wir maximale
Käuferreichweite, während Sie nur
einen Ansprechpartner haben.“





Unser Komplettservice

 

Vorselektion der Kaufinteressenten zur

Vermeidung von Besichtigungstourismus  

Erledigung sämtlicher Telefonate  

Bearbeitung aller Anfragen 

Koordination sämtlicher Besichtigungstermine

Durchführung der Besichtigungstermine 

durch unsere Experten

Organisation und Begleitung der relevanten Termine

mit den Sachverständigen der Interessenten

Koordination und Abstimmung der Kommunikation

mit Gutachtern und Banken

Besichtigungs
termine
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Virtuelle Tour

360° Grad Rundgang  

Online Besichtigungen 

Smartphone-optimiert  

Passwortschutz  

Schutz Ihrer Privatsphäre  

A.I. Videoclip in Social Media

YouTube

„Das Immobilienzeitalter hat sich
verändert . DiMA geht mit der Zeit und
präsentiert Ihre Immobilie in virtueller
Realität und im Videoformat.“

A.I. Virtuelle
Realität



Zusammenstellung der für den Verkauf erforderlichen Unterlagen

Sorgfältige Aufbereitung aller Objektinformationen im Exposé

Vorauswahl geprüfter Kaufinteressenten

Einholung und Abstimmung der Finanzierungsbestätigung

Abstimmung | Kommunikation zwischen Käufer, Verkäufer, Bank, Notar

Koordination von Rückfragen zu baurelevanten Themen

Vorbereitung des notariellen Kaufvertrages mit dem Notariat

Persönliche Begleitung zum Notartermin 

Fachgerechte Organisation und Dokumentation der Immobilienübergabe

Sichere
Abwicklung
Der Verkauf einer Immobilie gehört zu den juristisch
komplexesten Geschäften, die Privatpersonen in ihrem
Leben tätigen. Fehler können teuer werden: Unvollständige
Unterlagen, unpräzise Formulierungen, falsche Angaben,
Rückabwicklungen, Haftungsfragen oder geplatzte Finan-
zierungen.

Damit Sie diesen Weg nicht allein gehen müssen, sorgen
wir für eine klar strukturierte und zuverlässig gesteuerte
Kaufabwicklung.

Was wir für Sie übernehmen:





Verkauf zum attraktiven, marktgerechten Kaufpreis

Sicher strukturierter Verkaufsprozess

Prüfung der vorgelegten Finanzierungsunterlagen auf Plausibilität

Kein Vermarktungskostenrisiko

Kein eigener, monatelanger Zeitaufwand

Maximale Reichweite  

Schnellerer Verkauf durch unser Gesamtkonzept

Persönliche Kundenbetreuung

Ihre Vorteile
im Überblick





Referenzen
 Bereits über 1.000 vermittelte

Immobilien durch DiMA

DiMA trägt das Gütesiegel der Immobilienvermittler

und ist geprüftes Mitglied im Immobilienverband

Deutschland.

7 Jahre in Folge wurde das DiMA Immobiliencenter

von Immobilienscout bzw. der Wirtschaftswoche als

einer der besten Immobilienprofis in ganz Deutsch-

land ausgezeichnet.



Die Zahlen sprechen für sich

Häuser 

2 %

4 %

Angebote
von Privat

8 %

11 %

Anlageimmobilien

85 %

90 %

Angebote von
Bauträgern

5 %

Eigentumswohnungen

18 %

Angebote
von Maklern

77 %

Privatverkauf oder Makler? 
Ein Privatverkauf birgt zahlreiche organisatorische und rechtliche
Herausforderungen. Aus diesem Grund vertrauen die meisten
Eigentümer auf ein professionelles Maklerunternehmen und profitieren
von einer strukturierten, verlässlichen und gut begleiteten Abwicklung.

Umkreis 50 km von 
41061 Mönchengladbach
Quelle: Immobilienscout24



Oskar Graemer Str. 3 | 41236 Mönchengladbach
Tel. 02161 - 27700-0
info@dima-immobiliencenter.de
www.dima-immobiliencenter.de

Ihr starker Partner

VOR ORT
DiMA Immobiliencenter

Das Team der DiMA 
freut sich, Sie kennenzulernen


